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Funderar du pa att sélja ditt foretag?

Vart forsta och béasta rad — borja i tid!

Exempel pa uppdrag

Var omvérld befinner sig i forandring och oavsett hur din verksamhet
paverkas kravs det noggranna forberedelser infor en forsaljning for

att na ratt resultat. Tidshorisonten spelar ocksa roll — nskar du salja IT-foretag och
din verksamhet relativt snart eller langre fram? e-handelsféretag
. o 8 am .. 8.8 Affarssystem
Vanliga fragor infor en forsaljning Handelsforetag
" " .. . .. N Bokningssystem
* Hur gor man en foretagsvardering — vad ar marknadsvardet? Digital marknadsféring
* Hur finner jag ratt kopare och hur skapas en diskret process? g-ﬁékgrﬁ]?{ ke branech
 Hur erhalls korrekt pris for bolaget och vilka varden gar att tydliggora? “handelstoretag | oflka branscher
+ Hur lang tid brukar en foretagsforsaljning ta och vilka steg ingar? Tjansteforetag
» Hur genomfors forsaljningen sa smidigt som majligt for agare, personal E';‘;:‘:mihgm revisionsbyraer
och kunder? Stadservice
Sé hjalper Exitpartner d|g Bud- och transportservice
Vardforetag

* Vi hjalper dig att hitta ratt kdpare och skapa basta mdjliga

forutsattningar for en bra och korrekt kopeskilling. Medicinteknik

Vard och omsorg

- Foretagsoverlatelsen hanteras professionellt och med sekretess, fran HVB-hem
forsta analys till 6verlatelseavtal och tilltrade. Personlig assistans
- Forséljningsprocessen leds direkt pa ditt uppdrag och anpassas efter Verkstads- och teknikforetag
ditt bolag, din marknad och dina mal. Industrirobotar och automation
Varfor vart natverk gor skillnad Energi, varme-kyla-ventilation
Vattenrening
Exitpartners mal ar att valja den I6sning som bast passar dig och ditt Elektromekanisk service
foretag. Vi ar experter pa att sélja agarledda foretag och vara Verkstadsforetag, fordon
foretagsmaklare har gedigen kompetens och lang erfarenhet av Logistik- och lager
foretagsoverlatelser. Att matcha saljare och kopare underlattas vasentligt Entreprenad- och
genom Vart rikstackande natverk av kontor, kombinerat med lokal handelsforetag
marknadskannedom om potentiella foretagskopare. Vatutrymmen _
Aluminium- och glaskonstruktioner
Du kanske inte vill sélja ditt foretag nu utan forst behover hjalp med VVS-installationer
exempelvis kapitalanskaffning, omstrukturering eller affarsutveckling. El-installationer

Fordonsfdrséljning och service

Aven i s&dana situationer kan Exitpartner bidra med erfarenhet, analys Livsmedel

och strategisk radgivning infor nasta steg.

Valkommen att kontakta Exitpartner
Lat oss traffas for ett forutsattningslost samtal om vad Exitpartner kan gora for dig och ditt foretag.

Stefan Sardh Roger Maths
Reg Eriksson Elowsson
Foretagsmaklare Aukt. Reg
Civilekonom Foretaasmaklare Foretagsmaklare
Civilingenjor
070-513 60 79 070-328 50 05 070-899 99 82
stefan.sardh@exitpartner.se roger.eriksson@exitpartner.se maths.elowsson@exitpartner.se

Medlemmar i Sveriges foretagsmaklares riksférbund.
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Arbetsmetodik FOoretagsformedling

| sammandrag — beraknad tidsatgang cirka 9-12 manader fran start till dverlatelseavtal.

Processen leds av Exitpartner i nara samrad med uppdragsgivaren — med struktur, sekretess och tydlig
framdrift genom hela affaren.

Foretagsanalys av formedlingsobjektet.
Vi satter oss in i verksamheten, dess erbjudande,
Ionsamhet, risker och majligheter for att skapa en
tydlig bild av affaren.

Foretagsvardering av formedlingsobjektet.

Varderingen baseras pa bolagets forutsattningar,
historik, marknadslage och relevanta jamforelser fér
att ge ett marknadsmassigt underlag.

Exitpartner producerar anonymiserat
forséaljningsprospekt.

Vi tar fram ett material som vacker intresse hos ratt
kopare, samtidigt som bolagets identitet skyddas.

Exitpartner marknadsfor objektet med det
anonymiserade forsaljningsprospektet.
Prospektet anvands i en riktad bearbetning av
relevanta intressenter och, nar det ar lampligt, via
utvalda marknadskanaler.

Ett urval av anmalda intressenter erbjuds
kompletterande information efter
sekretessforbindelser.

Nar sekretess ar pa plats kan fordjupad information
delas med de kdpare som beddms seriésa och
relevanta.

Initiala férhandlingar med utvald/a
intressent/er.

Vi hjalper till att strukturera dialogen och lyfta fram
avgorande fragor tidigt i processen for att skapa ratt
forvantansbild.

Forslag till Letter of Intent —
avsiktsforklaring presenteras.

LOI tydliggor huvudvillkoren i affaren, sdsom struktur,
prisniva, tidplan och eventuella forutsattningar infor
nasta steg.

Avsiktsforklaringen férhandlas med
potentiell kdpare.

Villkoren forhandlas sa att samsyn uppnas kring
affarens ramar innan mer omfattande resurser laggs
pa fortsattningen.

Koparen genomfoér DD — due diligence.
Koparen granskar verksamheten i detalj. Exitpartner
hjalper till att halla ordning pa processen och
samordna informationsflodet.

Forslag till aktiedverlatelseavtal alternativt
inkrdmsoverlatelseavtal presenteras.
Avtalsstrukturen anpassas efter affarens upplagg

och vad som praktiskt ska verlatas.

Overlatelseavtal tecknas, kdpeskilling
erlaggs och koparen tilltrader foretaget.
Slutskedet handlar om att slutféra affaren pa ett
kontrollerat satt, sakerstélla tilltradet och skapa en
smidig 6vergang.
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